AVAILABLE PRODUCTS IN OUR A.M.PI.

Hanger-bag with protector $ 65.00
Cup $ 65.00
Key rings $100.00

Mobile Jewel $ 80.00




Chewing scarf $ 130.00

Bookmarker $120.00

Reinmann Calculator with covering $ 100.00

ESTUDIO PRACTICO
DEL ISR E IETU DE

BIENES
INMUEBLES

PARA PERSONAS FISICAS
iEERm

-t 2008

* Arrendamiento, enajenacion

EE y adquisicién

EENEE * Se inciuyen 22 casos précticas
con mecanicas de célculo

EREEE

............ C.P. Benjamin Diaz Castrején

. BIENES

INMUEBLES

Ly A PERSONAS

T |

Real Estate $280




e
1l Stisfaceion de lo Cotidiane

Encuentro con fa satisfaccion de fo cotidieno

|Exito Inteligente|

Tarthang Tuiku [

Intelligent successful $150

ibogados,

b '
ﬁn-n:hnapeunlrdndmﬂéﬂmﬂhlrﬁlﬂm

realidad una huumlm;:uhmm v de ficil e
tres.

costos de una los
miétoslos mis empleados por valuadores profesionales. De
amplia informacion, a la que se le han anadido una serie de
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T e / que repercuten en ¢l precio final de 1 propiedad, Técmicas del
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operaciones de bienes raices a servir de mejor manera a sus.
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 Calcular of precio de mercado de una propiedad
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Todas las empresas, grandes y pequefias, sin importar qué

clase de producto @ servicio ofrecen, deben su éxito o fraca

CONSERVAR cliente. El retraso en la entrega de algun articulo, la demora
en la asignacion de una mesa, la falla de un aparato nuevo

o la mala atencion de un empleado son problemas de

ganar o perder un cliente; la clave esta en la forma de resol

CON UN BUEN e ata o, Jeb Tachhi nosrnca oporionidad de

conocer y entender las estrategias de servicio, capacitacion
y control de las empresas mas exitosas de nuestros tiem

pos, cuyo modelo es aplicable a cualquier tipo de negocio

| Las empresas exitosas
OHN TS CHO saben cdmo convertir a un
cliente encjado e insatisfecho
] en un cliente feliz a través
del restablecimiento
del servicio

How to keep customers with a good
service $150



Las empresas, para sex rentables —sostiene el au-
tor de esta imporianie obra— deberian tener
coma prioridad esencial invertir recursos sustan-
ciales en el desarrollo de s empleados, hacien-
o hincapié en la educacion (emenaries qué sor)
¥ o en la capacitacion o entrenamiento tensenar-
fes qué hacer).

presenta al ejecutive un
sistema probado v detallado paso por paso para
farmar un equipo bien educado, capacitado y moti-
vado que, en exte sigho 21, opere con una produc-
tividad de primes nivel, un rendimbento dptima y

una mavima rentabiidad.
Asegiivese de ser e emprosario, ol ejecutivo
que, de acuerda con el pensamiento de hoy, ana-
liza cusl es of tipo de personas que s requieren
Parm eathacer. las estrategion orgmnizacionales del
futuro, y encoentra la manera de ersedar a s
empleados a convertine en ese tipn de persanss.
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= Elegir el meor tipo de hipotec para tu caso pasticulas
* ¥ macho gkt
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How to achieve that your customers
promote you $150

Condos $150

How to buy your house in a good
way $150



John Tuccillo

For more information:

A.M.P.I.

Si planea tener éxito en cl mundo
bienes raices, es necesario que d

clave. Contar con una nueva est
sicmpre dos pasos adelante de la
esta estrategia triunfadora, deberd

= Crear un valor especial
® Pensar en términos de contenido

= Vender L experiencia, no e producte
= Alimentar el ciclo OODA

= Conocer cull e su negocio

En este libro, e autor John Tuceillo ofrec
valioso mapa para competir en el negosi
afios por venir y comparte con ellos provacativas percepéiones
de como el negocio inmobiliario serd realizado por los
triunfadores.

ahitoe del dxito s lor raices sers una valiosa
guia para alcanzar una posicién de privilegio en su profesion y
mantenerse ¢n ella conforme avanza el siglo XXI.
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Qué necesito saber para vender mi casa? iRecibiré mis dinero por
mi propiedad si pago los servicios de una agencia inmobiliaria
profesional? iCusles son los peligros de comprar una cass sin

buscar primero ayuda profesional? iQué tengo que hacer para

abtener una hipoteca y qué tipe de hipoteca es las mas adecuada |
para mi? éQué es exsctamente una propiedad cn cxclusiva? |

Cimo comprar o vender tu casa responderd a cstas y muchas
otras preguntas sobre los conocimientos indispensables para
comprar y vender una propicdad. Evite errores que le resulten
costosos, retrasos en L fEmE de. contratos, fraudulentas
¥ pérdida de lizando cste monual.

of su gran

ﬁ.‘ la vez.

utiliddad para compradures y vendedores de

C.P. Josefina Olvera Alvarez
Coordinador de Finanzas y Tesoreria

The eight principles of
success $150

How to sell or buy your
home $150
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